
DIGITALISEZ VOTRE CABINET
EN QUELQUES CLICS

Ma Sentinelle, assurance-vie digitale en marque blanche dédiée aux CGP



NOTRE MISSION

Une épargne financière performante, simple et accessible

NOTRE PROMESSE

Accompagner conseillers et clients avec une solution personnalisée de 
conseil et de suivi

NOTRE SOLUTION

Une plateforme digitale qui gère des enveloppes (assurance vie, PEA…), 
émet des conseils/alertes et exécute les ordres

Notre plateforme technologique 
disponible en marque blanche

www.masentinelle.com

Notre maison témoin
(Courtier en ligne)

www.advize.fr
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NOTRE ADN DEPUIS 2012

CRÉATEUR DE L’ÉPARGNE

COPILOTÉE
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5 ANNÉES DE PERFORMANCES 
REMARQUABLES

Performances de nos allocations modèles

3,20%2,25% 3,67%19,76%Prudent

2,82%2,26% 4,38%23,94%Modéré

5,90%3,44% 6,73%38,49%Équilibré

7,56%4,39% 7,85%45,94%Dynamique

11,07%5,00% 10,33%63,56%Audacieux

2015 Cumulées Annualisées2016

Depuis 2012(1)

Nos allocations modèles sont construites et suivies avec les équipes 
de Morningstar. Elles sont proposées en exclusivité au sein du contrat 

multisupport Ma Sentinelle Vie, assuré par Generali Vie.

Performances au 31 décembre 2016 nettes des frais de gestion du contrat Ma Sentinelle Vie 
(0,85% sur la part UC) et avant fiscalité. 

Les performances passées ne préjugent pas des performances futures et ne sont pas 
constantes dans le temps. 
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NOTRE SOLUTION DIGITALE DÉDIÉE 
AUX CGP

Un conseiller digital (“robo-advisor”) à vos couleurs et 

accessible depuis votre site



Une solution innovante de conseil et de suivi personnalisés

Un contrat multisupport aux tarifs internet assuré par Generali Vie 

Une gestion copilotée avec 5 ans de performances réelles

Proposez à vos clients et prospects :
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Une digitalisation immédiate pour concquérir de nouveaux clients 

Une plateforme clé-en-main Incluant l’exécution des ordres et la gestion 

middle-back office 

Une intégration en marque blanche rapide et accessible : aucun 

développement ou coût d’accès, ni abonnement ni engagement

Dynamisez votre cabinet :



Un parcours client intuitif intégré à votre site
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Vos clients demandent un suivi constant et des conseils financiers 

personnalisés ?

Vos clients et prospects aiment le digital ?

Vous ciblez les jeunes ou les enfants et petits-enfants de vos clients ?

Votre cabinet a besoin de diversifier son offre de produits et services 

et de donner une image dynamique ?

Vous souhaitez rester indépendant et conforme Mifid2 ?

La technologie Ma Sentinelle repose sur une gestion copilotée de l’épargne. 
Grâce à un système unique de profilage, chaque client se voit proposer une 
allocation dont le couple sécurité/performance répond à ses réels besoins. Il 
reste à tout moment libre de modifier son profil et son allocation.

Après la souscription Ma Sentinelle assure un suivi personnalisé et permanent 
des portefeuilles individuels : espace privé, rapports hebdomadaires et, si 
nécessaire, alertes comprenant une proposition d’arbitrage exécutable en 3 
clics.

À tout moment depuis son espace privé votre client accède à toute 
l’information sur son épargne... depuis son ordinateur, sa tablette ou son 
smartphone.

Chaque client bénéficie d’un service haut de gamme aux tarifs internet.
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AVANT LA SOUSCRIPTION

CONNAISSANCE CLIENT
ET PROFIL EPARGNANT

CONSEIL FINANCIER 
ET ALLOCATION

SOUSCRIPTION EN LIGNE 
AUX TARIFS INTERNET

REVUE DE PORTEFEUILLE

ALERTES AVEC PROPOSITION
D’ARBITRAGE

RAPPORTS
PERSONNALISÉS

APRÉS LA SOUSCRIPTION

Atteignez en 2017 tous ces objectifs grâce à 
un parcours client efficace, éprouvé et validé 

par les autorités.

Testez-le sur www.advize.fr

Ven

@

@

@

@

@

Obligations convertible s

Actions

Liquidit é

Obligations d’Éta t

Obligations c onvertible s

Actions

Liquidit é

Obligations d’État

PLUS DE SÉCURITÉ PLUS DE RENDEMENT

ÉQUILIBRÉ

DYNAMIQUEMODÉRÉ

PRUDENT AUDACIEUX
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Chaque client reçoit chaque 
semaine un rapport personnalisé qui 
comprend :

- une valorisation à date de l’épargne 
(montant atteint de l’épargne, 
performances…)

- des commentaires de l’allocataire

- des messages spécifiques : 
reversements, souscriptions d’options 
de gestion, versements programmés...

Exemple de rapport

ZOOM SUR LES RAPPORTS PERSONNALISÉS
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Exemples d’écrans pour l’arbitrage

Exemple d’alerte

Lorsqu’un changement d’allocation 
est recommandé, chaque client 
concerné reçoit une alerte avec une 
recommandation d’arbitrage. 

Une fois connecté à son espace privé 
il décide s’il veut suivre le conseil. La 
plateforme effectue tous les calculs, 
conformes aux caractéristiques 
du contrat, et adresse les ordres à 
l’assureur.
 
Si le client a signé un mandat 
d’arbitrage, la plateforme exécute 
automatiquement la recommandation 
et informe le client.

...LES ALERTES ET ARBITRAGES
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NOS SERVICES EN DÉTAIL

Pour vos clients et prospects

Pour votre cabinet

Marque blanche

Entrée en relation

Conformité

Exécution / ordres

Gestion Middle-back

CRM – compatible 02S, Manymore…

Site internet vitrine

Gestion des contrats existants

Création de contrat(s) dédié(s)

Ma Sentinelle

Sur devis

Sur devis

Sur devis

Profil épargnant

Allocation fonds € / UC

Souscription digitale(1)

Espace client en ligne

Reporting personnalisé

Revue de portefeuille

Alertes exécutables

Arbitrages en ligne

Autres actes de gestion (versements, rachats…)

Mandat d’arbitrage

Assistance tel / email(2)

Agrégation de comptes

Ma Sentinelle

Sur devis
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NOTRE OFFRE FINANCIÈRE

Accés à la plateforme (installation, paramétrage…)

Abonnement annuel

Notre rémunération (sur encours)(3)

Votre commission (sur encours)(4)

(1) souscription par signature électronique disponible à compter du 2eme trimestre 2017
(2)  assistance commerciale et technique relative à l’utilisation du service Ma Sentinelle
(3)  inclus les frais d’utilisation de la plateforme et la gestion administrative des contrats 
(4)  variable selon le taux d’UC detenus par vos clients

Ma Sentinelle

Offert

Offert

0,20% / an

Entre 0,40 et 0,65% / an



advizegroup.com

ADVIZE Group - Solutions digitales de gestion de l’épargne
BtoC : www.advize.fr / BtoB : www.advizegroup.com

Société anonyme au capital de 149.700€ - RCS Paris 815 136 825 - Siège social : 8 rue de la Michodière, 75002 Paris - 
Copyright 2017

01 77 92 15 40 contact@advizegroup.com
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